
 

El Programa “Canarias Expande”, se lleva a cabo gracias a la financiación de la Dirección 

General de Promoción y Diversificación Económica de la Consejería de Economía, 

Industria, Comercio y Autónomos del Gobierno de Canarias y la cofinanciación del 

programa operativo FEDER Canarias 2021-2027.  

 

 

 

“Exportaciones desde Canarias: Guía práctica para exportar” 

 
🗓️ 10, 14 y 17. 07.2025 | 16:00 – 19:00 h. 

Introducción: 

 

Este taller formativo tiene como objetivo proporcionar a los participantes una visión 

práctica y estructurada de los aspectos fundamentales para llevar a cabo operaciones 

comerciales fuera de Canarias.  

A lo largo de las tres sesiones, se abordarán los elementos clave que toda empresa 

debe considerar para planificar y ejecutar con éxito una estrategia de exportación, 

incluyendo el análisis de costes, la elección del Incoterm adecuado, la logística 

internacional, las obligaciones aduaneras y los medios de cobro.  

El contenido está especialmente diseñado para dotar a los asistentes de los 

conocimientos esenciales que les permitan tomar decisiones y minimizar riesgos en su 

proceso de internacionalización. 

 

 

 

Objetivos:  
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 Analizar los costes y la fijación de precios para la venta en mercados 

internacionales, teniendo en cuenta márgenes comerciales, comisiones, costes de 

proveedores y otros factores clave. 

 Comprender el uso y la elección adecuada de los Incoterms 2020, identificando 

las responsabilidades del vendedor y del comprador en operaciones internacionales, 

así como su impacto en la determinación del precio de exportación. 

 Estudiar los costes logísticos y de transporte en las exportaciones desde 

Canarias, atendiendo al tipo de producto, el medio de transporte utilizado y el 

destino de la mercancía. 

 Abordar la contratación de seguros y fletes internacionales, con el fin de 

garantizar una adecuada cobertura de riesgos durante el proceso exportador. 

 Informar sobre las obligaciones aduaneras y documentales del exportador, 

incluyendo los trámites necesarios y la documentación exigida para cumplir con la 

normativa vigente. 

 Explorar las distintas formas de cobro en operaciones de exportación, 

evaluando los métodos más seguros y eficaces para garantizar el pago por parte 

de los clientes internacionales. 

Dirigido a: 

Autónomos, Artesanos, diseñadores, personal administrativo de departamentos financieros, 

comerciales, mandos intermedios y al público en general que pudiera estar interesado en la 

operativa aduanera y documental del comercio exterior.  

 

 

 

 

PROGRAMA 

"Exportaciones canarias: guía práctica para exportar”   

1er bloque: 10 de julio de 2025  

1.- Análisis de costes y precios para las ventas internacionales. 

2.- Estructuración de los Incoterms 2020. 

3.- Criterios de elección de los términos incoterms® 2020 
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4.- Casos de construcción de precios de exportación a partir de los incoterms 2020 

 

2º. bloque: 14 de julio de 2025 

1.- Análisis de los costes logísticos y de transporte en la exportación canaria. 

2.- Manipulación y acondicionamiento de la carga. Paletización. Tipos de contenedores 

y su uso. 

3.- Modalidades de transporte. Diferencias y contratación de fletes. Manipulaciones y 

otros gastos. 

4.- Factor de estiba.  

5.- El seguro del transporte internacional de mercancías. 

 

3er. bloque: 17 de julio de 2025 

1.- Los documentos en la exportación. Objetivos. 

2.- Tipos de documentos, comerciales, de transporte y logística, certificados y 

documentación oficial de origen, documentos aduaneros, documentos bancarios. 

3.- El proceso aduanero y fiscal y la relación Exportador-Aduana.  

4.- Como cobrar las exportaciones. Gestión de las formas simples y formas 

documentarias de cobro. 

 

Impartido por: Jose Luis Cabo Cabo, Director BCNK INTEGRAL FORMACIO, S.L. 
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